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Dutch Lily Days 2012

Een impressie van de 16 deelnemers

Marklily B.V.
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“Ik zie Keukenhofvooral als een podium voor het publiek. De Dutch Lily
Days zijn er vooral om aan de handel en kwekerij te laten waarmee wij
in de breedie bezig zijn? vindt Martien Kroon van Macklly, Daarbij staan
nienwigheden centraal. In dat kader noemt hij de OT's Red Desire, Fore
ver en Pink Mist en de LO Cali., "Bijzonde
tlachtige bloem heeft, de productie-eigensehappen van een longiflorum
kent en ook nog eens aangenaam geurt” De reacties van de bezoekers

w Cali is diat hij een Orien-

i een randgang door de kas van Marklily zijo positlel. “Sommigen #ijn

i, of

pericht op zoek naar iets nietws, anderen willen alleen inforos
weten wanneer welke soorten beschikbaar komen. Soms moeten ze
wachten wor 2004-20157 Volgend jaar zal de kasinrichting anders zijn,
vertelt Martien, “We willen van een beperkt aantal soorten meer laten
gien. Daarhij zal de focus liggen op Orientals. Die blijven belangrijk”

Gebr. Vletter & Den Haan

endin

“Dit is een mooie kans om mensen uit het vak net name kwe-
kers - bij ons in de Kas te krijgen. We zien ni kwekers die we in geen jiren

hebben gezien, Natudijk showen wij ook og Keukenhof, maar daar kan
je niet alles laten zien wat je zou willen” vertelt mede-eigenaar Aodré
Vieter. Wat er in de kas te zien is, is specinal opgeplant voor showdoel-
cinden, “Hier stian sowieso alle nieuwigheden en de soorten die in de
lgelopen twee faar zijn verkocht” Tarrngo - cen rode Oriemal - en Ere
mo - een oranje LA - zijn op dit moment de paradepaardjes in de stal van
dhe veredelaar uit Rijnsburg. André is tevieden over de belangstelling tij-
dens de Dutch Lily Days. “Vooral het aantal buitenlandse bezoekers is

fors, mede doordat er in deze week diverse activiteiten in het vak plaats
vinden. Dat versterke elkaar”
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Van Zanten Flowerbulbs B.V.

“Met dit initiatiefl cretren we voor kKlanten en toeleveranciers uit bin-
nen- en buitenlind de mogelijkheid om in korte tijd diverse bedrijven
te hezovken, Wij kunnen op onge heurt soorten naar keuzd laten zien
en daarover informatie geven, Hoe we dat doen, daarin zijn we als deel
nemer vrij. Dat werkt, concludeert Hans Glarie, inkoper en productmi
mager elie bij Van Zanten. “In dit deel van de Kas hebben we noviteiten
geplant die we graag in de picture willen zeten, zoals onze nienwe witte
Oriental Signum. Daarnaast staat er een auntal monsters van leveran
ties voor kwekers” Hetis bedrijvig in de kas. “Er is meer aanloop dan
vorig faar we zijn er de hele dag druk mee” Verkocht wordt er niet direct,
e wekt hiermee wel interesse, en het kan best zo @ijn dar er over

cen tijdje alsnog bestellingen it komen. Ditis vooral PR in de breedste
zin van het woord”

C. Steenvoorden

In de kas bij C. Steenvoorden zijn de bezoekers voor cen deel kwekers
die lelies heblen verkocht aan Steenvoorden, Van elke aankooppartij
neemt het bedrijf een monster dat wordt opgeplant. Nico Meiland van
C. Steenvoorden: "Kwekers kunnen aan de hand van cen code nagaan

]

welke lelies vin hen zijn en hoe ze er nu bij staan. We doen dital ¢
aantal jaren en het levert informeatie op voor de kweker, voor ons en voor
de afnemers van ons” Naast deze opplant benut Steenvoorden de Dutch
Lily Days ook om kopers te informeren over noviteiten in hun handels
winbod. Daaronder bijvoorbeeld Red Rock? een nieuwe, dieprode LA
vin Marklily. Kwekers en kopers zijn deze dagen allebei volop langs
aast het bekijken van de opgeplante lelies is het ook

geweest. Meilund: 7}
een mool moment om even de steniming in het lelievak e proeven. Zo
weerkt het ook

World Breeding

Een ronde door de kassen vim World Breeding is

alsof je in Rome over

straat loopt, Amarossh Aventing, Rocelli, Santin ‘Corleone’ het is een
greep uit de lelierassen van het Breezandse veredelingsbedvijl “Een
monie lelienaam verzinnen is ontzettend moeilijk? stelt Pieter Jan Kos.
“ltaliaanse namen roepen een bepaalde sfeer op eniedereen kan ze uit-
spreken, ook lapanners” World Breeding gal de bezoekers van de Dutch

Lilv Days een kijkje in de keuken. "Zij krijgen cen compleet beeld, inclu

sief de niewwste soorten. In ongedwongen sfeer staan medewerkers
Klavar om bezoekers te ontvangen en achtergrondinformatie over de
rissen te geven, Dat bereik je op een tentoonstelling niet. Bovendien
Krijgen wij informatie rechistreeks vam brociers, wat mede bepalend kan
Ouk voor de Nederlandse
kwekers en broeiers zijn de Duteh Lily Days een lagdrempelige namier

zijin of wij wel of niet met een ras doorga

om bij veredelaars binmen te stappen, een goede zag

Mak Breeding

“Mensen komen echt van ove

de hele wereld' zegt Arie Alders ver
heugd als we bij Mak Breeding in 't Zand langs gaan. “Dat bereik had
den we met de lelieshow op Keukenbol niet. Voor ons betekent het pro
motie over het hele vak heen, De bloembollenkwekers zijn onze directe
relaties, maar ook voor brociers en importears is het interessant om te
weten welke nieuwe rassen er in ontwikkeling zijn. Andersom hoor ik
varn hen graag wat zij wel en niet goed vinden, Deze week ontvangen we
ander andere fapanners, Chinezen, Indonesicérs en Zuid-Amerikanen die
ans informeren over hoe tassen betin verschillende inden doen, Die
versehillen zin vaak groter dan ik dacht” Alders verwacht iniotaal zom
500 600 beznckers te verwelkomen. "Wij hebben meer dan 100 mssen

opgeplant. Behalve de O gaat er veel aandacht uit naar de TAS die
goed gedijen onder warme omstandigheden. 'Golden Era’ is een mooi

voorheeld: heldergele bloemen en Kleurvast”

Zabo Plant

Open dagen hadden ze ook voor de Duteh Lily Days ol bij Zabo Plant. “Nu
matken we daar alleen veel handiger gebruik van door als lelichedripoen
geammenlijk maar buiten te tredent meent Jacoly Langelaam, "Vouig jaar wis
de respons al nietverkeend, maar ons inziens stat het evenement o echt
op de kaaret 1k denk datwe op twee keer zovee] bezockers vitkomen.” De
officiéle opening van de nieawe koelruimte die Zabo Phantafgelopen win
ter in gebruik heeft genomen, draagt daar ook aan hij Niemand mindes
dlan Gerrit Zalm kwanm daarvoor woensdag 23 med naar het bedrijl. “Exict
tien jaar geleden werd zjn lelie gedoopt die wij exclusiel verhandelen
Vandaar dat we hem hebben vitgenodigd” Opvallend bij Zabo Plant is de
otale mmkleding met fraie leliearmangementen. “Wij vinden het belang-

rifk om cle vertaalslag naae de consument te maken. Die komt hier nog
niet, maar we willen ook kwekers en handelaren ideeén nundrs

gon. Lelies

in dhe marks zetten, gaat verder din alleen bollen verkopen?”

-
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Bij exportbedrijl VIVS worden de Duteh Lily Days slim gecombineerd met

de Lente Mechanisatic en een twi spuitlicentiehijeenkomsten, "Len
versterking i onze open dagen’ vertelt Norman Cools, Over hetaantal
beroekers is lij op de tveede dag al goed te spreken. "Gisteren was het
wat ninder, maar vandaang hebben we twee keer zoveel mensen ontvin-
gen dan vorig jaar. Het streven is duizend bezoekers in totaal. Wij hebhben
onze relaties persoonlifk vitgenodiged en merken datzij de Duteh Lily Days
sangrijpen om een bezoek naae Nededand we plannen, Klanten kopen niet
alleen bij ons, dus is bet intastisch dan wij ons als lelievak zo profileren”
Het bezoek uit het buitendand is dit jaar opvallend hoog volgens Cools, bij
schat hetviervoud van vorig jaar "Vooral grote importeurs kunnen wij wat
laten zien, In onze kassen staan 550 soorten lelies - 2500 partijen - opge
plant. Niet alleen het mooie, maar vooral de productiviteit van ven s is
belangrijk en daarvoor geven anze opplantingen een goede indicatie!”
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